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Synsam Groups Ql-rapport 2026

Starkt lonsamhet och kassaflode i en utmanande omvarld

1 januari-31 mars 2026

Nettoomsattningen 6kade till 1 773 MSEK (1 708), en 6kning med 3,8 procent. Organisk
tillvéaxt uppgick till 5,6 procent (12,8)

Nettoomséttning frdn glaségonabonnemang 6kade med 6,1 procent (12,5)
Bruttomarginalen ékade till 75,8 procent (74,1)

EBIT 6kade till 186 MSEK (174) och EBIT-marginalen d6kade till 10,4 procent (10,0)
Kassafléde fran den Idpande verksamheten dkade till 374 MSEK (310)

Nettoskulden uppgick till 2 864 MSEK (2 944) vid periodens utgdng, jamfért med 2 975
MSEK vid arsskiftet 2025. Synsams aterkdpsprogram har 6kat nettoskulden med 56
MSEK under 2026

Resultat efter skatt 6kade till 131 MSEK (87)
Resultat per aktie, fére och efter utspadning, dkade till 0,92 SEK (0,60)

Handelser efter periodens utgang

Efter periodens utgdng offentliggjorde Synsam ett exklusivt och strategiskt samarbete
med varldsstjarnan Erling Haaland. Samarbetet omfattar lansering av en kollektion
glaségon, solglaségon och sportglaségon och innebdr samtidigt att Synsam lanserar e-
handel pd utvalda europeiska marknader



Vd och koncernchef Hdkan Lundstedt kommenterar:

"Vi levererade 6kad lénsamhet i kvartalet, bade i absoluta tal och i marginal och vi har &ven
haft en stark dkning av resultat efter skatt. Var viktigaste marknad Sverige, som star for
nara halften av koncernens nettoomsattning, starkte samtliga marginalmatt.

Under kvartalet redovisade vi en organisk tillvaxt om 5,6 procent och en like-for-like tillvaxt
om 3,8 procent, i en marknad dar konsumenterna fortsatter att halla igen pa utgifterna. Det
bekréftar var formaga att skapa tillvéxt i den befintliga verksamheten samtidigt som vi
investerar i framtida expansion.

Var strategi ligger fast: att skapa kundvéarde genom innovation, tillgénglighet, mode och
funktion och samtidigt bygga en annu starkare, mer skalbar och |6nsam affar fér framtiden.

Stabil utveckling av abonnemangs- och kontantaffaren

Nettoomsattningen fran glaségonabonnemang, Synsam Lifestyle, 6kade i kvartalet med 6,1
procent. Antalet kunder med glaségonabonnemang uppgick i slutet av kvartalet till cirka
770 000 (cirka 718 000), en 6kning med 7,2 procent. Totalt uppgick abonnemangskunderna
(glaségon- & linsabonnemang) per den 31 mars 2026 till cirka 916 000 (cirka 858 000).
Abonnemang fortsatter att vara en central motor fér stabil och I6nsam tillvéaxt, med hog
kundnéjdhet och lojalitet. Nettoomsattningen for kontantaffaren ékade med 1,0 procent i
kvartalet jamfért med motsvarande period féregaende 2r.

Positiv organisk tillvaxt i samtliga marknader

P& var viktigaste marknad Sverige, som star for ndra halften av koncernens
nettoomsattning, var utvecklingen fortsatt stark under det forsta kvartalet. Den organiska
tillvéaxten uppgick till 6,5 procent och samtliga marginalmatt forbattrades. EBIT-marginalen
uppgick till 21,2 procent, vilket tydligt understryker styrkan i var affirsmodell. Sverige
fortsdtter att vara den marknad dar vi ligger langst fram inom nya koncept och innovationer
och dar Synsam EyeView under kvartalet bidrog till att 6ka tillgédngligheten for vdra kunder.
I Norge uppgick den organiska tillvéxten i kvartalet till 4,2 procent. Aven i Norge bidrog
Synsam EyeView till 6kad tillgdnglighet. Finland visar 3terigen upp ett starkt kvartal med en
organisk tillvaxt pa 18,7 procent i en hart konkurrensutsatt marknad, samtidigt som
segmentet dven genererar en 6kad bruttomarginal. I Danmark var den organiska tillvaxten
positiv med 4,8 procent i det forsta kvartalet, vi fortsatter vart dtgardsprogram for att
starka I6nsamheten.

Nya etableringar

Synsam har under det férsta kvartalet etablerat fyra nya butiker. Efter kvartalets utgang
dppnade vi NK Eyewear & Optics i Géteborg. Etableringen bygger vidare pa det
framgangsrika konceptet i Stockholm och starker var position i premiumsegmentet genom
att férena exklusiva varumarken, klinisk expertis och personlig radgivning i en
kundupplevelse dar bade synhalsa och mode star i centrum.



I det andra kvartalet kommer mellan sju och nio nya butiker att etableras, i linje med var
etableringsmalsattning 2026-2029.

Vara nya butiker ndr snabbt I6nsamhet tack vare starka koncept och en véletablerad
metodik fér analys, lagesval och etablering. Vi ser att det fortsatt finns en stor potential for
etablering och expansion i Norden.

Exklusivt samarbete med fotbollsstjarnan Erling Haaland

Vi har utvecklat vara affarer i Norden och har idag starka positioner pad vara samtliga fyra
nordiska marknader, dar vi ocksa starkt var position i Finland de senaste aren fran att vara
nummer sex till att bli nummer tre. Synsam EyeView har implementerats fullt ut i Sverige
och i Norge och bidrar till tillvéaxten. Synsam Lifestyle utvecklas fortsatt val med bra tillvaxt
i kundbas och omsattning. Smarta glaségon har implementerats och vi har en stark portfélj
av House Brands med internationell potential. N&r vi nu ocksa i april kunnat inleda ett
exklusivt samarbete med Erling Haaland, har vi en mdéjlighet att genomféra en fokuserad
och kostnadseffektiv internationell expansion med I&g risk med var e-handelsplattform.
Detta &r ett viktigt steg i vart arbete med att fortsitta stirka Synsams erbjudande,
varumarke och digitala rackvidd. Samarbetet omfattar en ny kollektion av glasdgon,
solglasdgon och sportglaségon och ligger vl i linje med var strategi att kombinera mode,
funktion och innovation i ett attraktivt och differentierat kunderbjudande. Satsningen ar
ocksd betydelsefull ur ett tillvaxt- och expansionsperspektiv. Férutom férsaljning i vara
egna butiker och via e-handel p& vara nordiska kdrnmarknader lanseras kollektionen &ven
via synsam.com pa utvalda europeiska marknader. Det innebdar att vi tar ytterligare steg i
var digitala utveckling och samtidigt skapar méjlighet att g& ut pd nya marknader och
forsdljningskanaler utanfér Norden.

Jag ser samarbetet som ett tydligt exempel pad hur vi fortsatter att utveckla Synsam genom
att forena kommersiell innovation med ett starkt kunderbjudande och en skalbar
affarsmodell.

Med en stark position pa vara karnmarknader och ett fortsatt fokus pa organisk tillvéxt och

ldnsamhet star vi vl rustade for nédsta fas i Synsams utveckling. Var ambition ar tydlig: att
fortsatta stérka Synsam genom ett attraktivt kunderbjudande, innovation och egna skalbara
kanaler.”



@ SYNSAM GROUP

Livesand fragestund med VD och CFO pa svenska
e Datum och tid: Den 8 maj 2026, kl. 09.30
e Plats: Webbsdndning
e Talare: Vd och koncernchef Hakan Lundstedt samt CFO Per Hedblom
e Lank for deltagande i fragestund: Synsam Group Q1

Livesand fragestund pa engelska
e Datum och tid: Den 8 maj 2026, kl. 10.30
e Plats: Webbsdndning
e Lank for deltagande i fragestund: Synsam Group Q1

Presentationsmaterialet kommer att finnas tillgangligt pa8 hemsidan kl. 07.30 idag.
www.synsamgroup.com/investor-relations

For ytterligare information, vanligen kontakta:
Per Hedblom, CFO Synsam Group

E-post: per.hedblom@synsam.com

Tel: 08-619 28 60

Hemsida: www.synsamgroup.com

Denna information &r s§dan information som Synsam AB (publ) &r skyldig att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom ovanst8ende
kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 8 maj 2026 klockan 07.30.

Synsam Group ar en ledande optikerkedja i Norden med ett brett och prisvdart abonnemangs-
erbjudande. Synsam Group erbjuder ett brett sortiment av produkter och tjanster for 6gonhdélsa och
6gonmode utifr8n kundens olika livsstilar och behov. Koncernen har cirka 5 400 medarbetare, en
omséttning p8 cirka 7,1 miljarder SEK (rullande 12 m8nader till mars 2026) och har cirka 600 butiker
i Norden som drivs under varumédrkena Synsam, Synsam Outlet samt Profil Optik i Danmark. Genom
digitalisering, abonnemangserbjudanden och andra innovativa koncept &r Synsam Group en stark
innovatér p§ den nordiska optikmarknaden inom flera omr8den, inklusive kundresa,
produkterbjudande och ESG. Synsam Groups aktie handlas pd Nasdaq Stockholm (SYNSAM).
WWW.Synsamgroup.com
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